Hightech Blechbearbeitung

r ist unlibersehbar: Der aus Metall gefertigte Stander in

leuchtendem Rot zieht die Blicke auf sich. Das filigrane
Gehduse steht in einem Mobelhaus und ist hier zusatzlich
mit einem Touchmonitor ausgestattet, um als hilfreicher
Wegweiser die Kunden in die verschiedenen Abteilungen zu
fuhren. Was viele nicht wissen, der leuchtend rote Monitor-
stander ist in Bad Driburg im Hause der Wieneke Anlagen-
bau und Verfahrenstechnik GmbH entstanden. In enger
Abstimmung haben Wieneke-Mitarbeiter das Projekt mit
dem Kunden umgesetzt. Der Wegweiser” fiir den Einzel-
handler ist jedoch nur ein Beispiel fur die gelungene Umset-
zung von Produkten, die in verschiedensten Branchen, wie
der Kalte-, Klima- und Solartechnik, dem Fahrzeug- und Ka-
rosseriebau zum Einsatz gelangen.

» Traditionsreicher Familienbetrieb mit zukunftsorientierten Techno-
logien Alexander Wieneke und Tobias Wieneke (v.1.) «

So entstehen Gehduse fiir Mlinz- und Magnetkartentermi-
nals, fir Messkameras oder fiir Analysegerate. Und Autok&u-
fer, die ihr neues Fahrzeug im Showroom des Handlers selbst
konfigurieren méchten, stehen zum Beispiel vor einer Touch-
screen-Saule, die in Bad Driburg gefertigt wurde.
Erfolgsrezept flir das breite Leistungsspektrum sind die viel-
faltigen Einsatzmoglichkeiten, die das Lasern und Stanzen
der Bleche, das Verpressen mit Muttern oder anderen Gewin-
deteilen, das Abkanten und Rundbiegen oder Verschweif3en,
Entgraten und Schleifen bieten. Modernste Robotertechno-
logie garantiert zudem eine gleichbleibend hohe Qualitat.
+Es gibt immer wieder Unternehmen, die véllig tberrascht
sind, wenn sie sehen, was wir alles produzieren kdnnen. Des-
halb prasentieren wir auf dem Messestand méglichst viele be-
reits realisierte Projekte, um zu zeigen, wie breit wir aufgestellt
sind’, sagt Alexander Wieneke, Geschaftsfiihrer der Wieneke
Anlagenbau und Verfahrenstechnik GmbH, der den vor 50
Jahren gegriindeten Betrieb mit seinem Bruder Tobias fiihrt.
Uber mangelnde Nachfrage kénnen sich die Hightech-
Blechbearbeiter nicht beklagen: Die Auftragsbiicher sind
voll und das Interesse groB.,Auch hier auf der Messe haben
wir viele interessante Gesprache flihren kénnen und kon-
krete Produktanfragen erhalten’, zieht Alexander Wieneke
ein positives Fazit. |
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Emotionales Erleben

ie lassen sich Standorte erfolgreich vermarkten? Diese

Frage stellte sich auch Uwe Haring, Geschéftsfiihrer
des Gewerbe- und Industriestandortes ecopark im nieder-
sachsischen Oldenburger Muinsterland. SchlieBlich ist es seine
Aufgabe, Unternehmen auf seine freien Flachen aufmerksam
zu machen. Wege und Méglichkeiten gibt es viele. Entschei-
dend ist jedoch, wie weckt man Neugierde und wie macht
man es potentiellen Interessenten moglichst einfach? In dem
Osnabriicker Unternehmen Motion Media hat Uwe Haring ei-
nen Partner gefunden, der mit dem interaktiven Geo-Informa-
tions-System GIS-Tours ein Tool entwickelt hat, das mit beson-
deren Funktionalitdten punktet. Es schafft eine spektakulare
360-Grad-Perspektive aus 100 Meter Hohe und liefert beein-
druckende Bilder: Das Gewerbegebiet, die Infrastruktur im
Umfeld, die ndchste Autobahn oder Wohngebiete lassen sich
so von jedem Standort der Welt in Augenschein nehmen.

» Standortgucker: Uwe Haring, Geschiftsfithrer des Gewerbe- und
Industriestandortes ecopark, und GIS-Tours-Anbieter Arne Albers,
Geschiftsfithrer Motion Media (v.1.) «

Zahlreiche Besucher der FMB nahmen die Méglichkeit wahr,
sich direkt vom Messestand auf einen interaktiven Testflug in
den Landkreis Cloppenburg zu begeben. Mit einer VR-Brille
ausgestattet, begann die ,Reise”. Riesige Flachen, StraBen
und Gebdude konnte man aus der Ferne betrachten und
plétzlich hatte man das Geflihl auf einem saftigen griinen
Rasen zu stehen. Das war emotionales Erleben pur.

Welche Motivation trieb den Gewerbeflachenvermarkter,
diese innovative Technologie inmitten unzahliger Zulieferer
fiir den Maschinenbau zu prasentieren?

,In der Tat sind wir ein echter Exot auf der Messe. Als Bran-
chenfremder sind wir deshalb auch mit niederschwelligen
Erwartungen hierhergekommen. Es war der Reiz, der
Wunsch, herauszufinden, wie die Branche tickt’, so Uwe Ha-
ring. Sein Fazit féllt sehr positiv aus: ,Wir haben zahlreiche
Gesprache gefiihrt. Die Neugier und das Interesse an uns wa-
ren erstaunlich gro3. AufBerdem haben wir einen klaren Blick
auf eine expandierende Branche bekommen und wissen nun
auch, wie hervorragend die Messe funktioniert |
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